
고객사 ZOOM 미팅 성사 전략 
및 디지털 마케팅 활용
고객사와의 미팅은 신뢰 구축과 관계 형성의 핵심입니다. 효과적인 ZOOM 미팅
과 디지털 마케팅 전략으로 비즈니스 성과를 높여보세요.



ZOOM 미팅의 중요성과 사전 준비

1 고객사 미팅의 중요성
신뢰 구축과 관계 형성의 기회입니다. 
제품 및 서비스를 직접 설명할 수 있
습니다.

2 사전 조사 체크리스트
고객사 산업 분석이 필수입니다. 시장 
조사와 경쟁사 분석도 진행하세요.

3 준비의 중요성
철저한 준비가 성공적인 미팅의 열쇠
입니다. 자신감 있는 태도로 임하세
요.



효과적인 고객 커뮤니케이션 전략
맞춤형 메시지

고객 특성에 맞는 메시지를 준비하세요. 이
메일과 카카오톡을 효과적으로 활용하세
요.

명확한 메시지

간결하고 명확한 메시지가 중요합니다. 핵
심 가치를 강조하세요.

차별화 전략

경쟁사와의 차별점을 명확히 제시하세요. 
고객에게 특별한 가치를 전달하세요.



고객 유치를 위한 디지털 마케팅 전략

1
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키워드 마케팅
검색 트렌드를 분석하세요.

데이터 기반 전략
고객 DB와 CRM을 활용하세요.

글로벌 타겟팅
다국어 지원으로 해외 시장을 공략하세요.

SEO 최적화
검색 엔진 최적화로 노출을 높이세요.



성공적인 ZOOM 미팅 진행과 후
속 조치

1
미팅 진행
고객 참여를 유도하세요. 사례 기반 설명으로 신뢰를 구축하세요.

2
신뢰 확보
공식 문서와 성공 사례를 활용하세요. 전문성을 보여주세요.

3
후속 조치
미팅 요약과 자료를 전달하세요. 고객 피드백을 반영하세요.

4
관계 유지
지속적인 팔로우업이 중요합니다. 맞춤형 혜택으로 장기적 관계를 구축하
세요.


